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Trends und Ideen aus Narnberg:

Top-Referenten auf Handelsmesse

zentrada-expo

Vom 25. bis 27. Februar 2007
prisentiert rentrada-expo, die
Messe fiir Trendartikel, Aktions-
und Discountwaren, neue [deen
und Produkie Rir die nichsie
Saison. Bekannte Helferenten pe-
ben Tipps und Anregungen M
mehr Erfolg im Handel.

o Zwei Key-Note-Speaker er-
warten dic Besucher der Han-
delsmesse  rentrada-expo:  der
JGedichinistrainer des Jahres,
Oliver Geisselhart, und der be-
kannte Gesundheiisexperie Dr.
Michael Spitzbart. Geisselhan
prisentiert am Sonntag seine be-
wiithrie Geisselhart-Methode und
fihrt vor, wie man die Leistung
seines Ochirns um ein Vielfa-
ches steigern kann. Sein Credo:
«Jhr Gediichtnis kann wesentlich
mehr als Sie denken!™ Und da-
mit nicht nur der Kopf, sondern
auch der Kirper fit fiir den Er-
folg wird, erklirt Dr. Spitzbart

die wichtigsten Faktoren fiir kor-
perliche und mentale Bestform,
denn:  _Kreativitit  kann man
eimen!™ Beide Referenten sind
bekannte Spitzenredner und aus
Funk und Fernsehen bekannt.
Zusditzlich berichien zahl-
reiche Handelsexperien aus
der tiglichen Praxis und ge-
ben Tipps fiir cin erfolgreiches
Handelsmanagement. Im Fokus
sicht dabei die Frage, wie der
Handel mehr Kunden gewinnen
und mehr Umsatr machen kann.
Dr. Marcus Mende, Geschiifts-
fihrer von Schober Consulting,
berichiet Gber die neven Konsu-
menien und macht diese anhand
einer Shopper-Typologie greif-
bar, Michael Lausenmeyer vom
Marktforschungsinstitut  Infor-
mation Resources informier
dariber, wic man mit ncuen
Produkien mehr Umsatz macht
und worauf der Handel bei Pro-
duktneucinfihrungen  achten

muss, Markus Deutgen vom
Europdischen Institut flr ange-
wandies Kundenmanagement
gibt in seinem Vortrag Moskito
Marketing” Tipps fir wirkungs-
volles Marketing mit wenig
Geld. Und weil in Zukunft im
Internet immer mehr Bewegl-
bilder méglich sind, beschreibt
Christian Gummig von Targa

DATEN UND FAKTEN

Termin:

So. 25. — Di. 27. Februar 2007
Ortt:

Messegelinde NOrnberg, Halle 1
Auasteller:

ca. 100 Importeuns und Hersteller
Besucher: ca. §.000 Einkiufer
aus Verbrauchermidrkten,
Discountem, Supermarktiet-
ten, Einkaulsarganisationen,
Versandhandel, Fachhandel,
Mobelmirkten und Baumrkten.
W, Jenirada -expo. de

TV, wie man zu erschwinglichen
Preisen zu seinem individuellen
Produktspot kommi

Doch auch die organisatori-
schen Themen im Handel kom-
men nicht zu kurz. Thorsten
Lettau von der DZB Bank zeigt,
mit welchen innovativen Finan-
rerungslosungen der Handel
heute arbeitet, Matthias Mualler
von Miller Computertechnik
beschreibt, wic man ganz cin-
fach auch von unterwegs aul alle
Unternchmensdaten  zugreifen
kann, Und Udo Hannemann von
SAP beleuchtet die wichtigsten
Erfolgsstrategien im GroBhandel
und welche Anforderungen dicse
an einge IT-Infrastruktur stellen.

Die JMew-Product-Show™
prascnticrt mehrmals tiglich mit
dem bekannten Moderator Tors-
ten Galts die neven Top-Produk-
te aus verschiedenen Sormments-
bereichen. Mit einer aufwindi-
gen  Multimedia-Show  werden
Produkineuheiten der Textil-,
Haushalis-, Wohn-, Unterhal-
tungselektronik- sowie Hobby-
und Freizeit-Branche vorgestellt.

Das komplette Vortragspro-
gram finden Sie auf der nichsten
aeile. 4



