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VERSICHERUNGS
AU ERTANN

Dr. Thomas List,
VK-Chefredakteur, stelllt
wichtige Neuerscheinungen
auf dem Buchmarkt vor.

Tipp des Monats

die der Kunde eben gestellt hat, haben Sie
nicht richtig mitbekommen. Oder lhnen f&llt
der Name des Gesprichspartners nicht
mehr ein. Wie man ein Verkaulsgespréch
mit ,Geddchtnis-Power” fiihren kann, zeigt
dieses Buch. Dadurch kann sich der Ver-

Fﬁr vEl‘kiiufer esse“zie": kéufer voll auf den Kunden konzentrieren
- = T und das Verkaufsgespriich entspannt in die
ein Power-Gedachtnis qewbrschie Richiung lenken

Grundlage dabei ist, zu lernen, in

Kénnen Sie sich Kun- Bildern zu denken und zu spre-

dennamen, Gesichter, | uoros et chen. Das Buch bietet eine Reihe
Daten und Fakten zur | %isis S von Ubungen, um Konzentra-
Person, Einwande und Geduchtnls-Powel‘ tion, Vorstellungskraft und Men-
Argumente auf Anhieb for Verkaufer tal-Power zu starken. Alles F&-

higkeiten, die fir das erfolgrei-
che Verkaufen unersetzlich
sind!
Oliver Geisselhart, Roland
R. Geisselhart, Christiane
Burkart:
Geddchtnis-Power fir

merken und richtig Zu-

ordnen2 Wenn |a, brau-

chen Sie nicht weiterzu-
lesen. Wenn es lhnen
aber so wie den meisten
Menschen geht, kénnte
lhnen dieses Buch helfen,

lhr Geddchtnis zu trainie- Verkdufer.

ren. | 49,00 DM

Manche Félle sind Verkéu- Mein Tipp: Machen Sie lhr
fern gelaufig: Die Frage, Gedachtnis fit!



